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CRETSCHMARCARGO SUD
Neuaufstellung der SAE-Kooperation,
Meilenstein erreicht

Liebe Leserin, lieber Leser,

dass sich unsere Markte in standiger Veranderung befinden ist nichts Neues. Die Geschwindigkeit allerdings hat sich deut-
lich erhoht. Globalisierung und Digitalisierung sind keine Modeworter, sondern Megatrends, auf die reagiert werden muss.
Wir als Logistikdienstleister wollen diese Entwicklungen aktiv mitgestalten. Es reicht nicht mehr, Waren punktlich von
A nach B zu transportieren - wir missen fihrend beim Thema Digitalisierung sein und standardisierte Services anbieten
kénnen, ohne dabei unsere individuellen Marktkompetenzen aufzugeben. Diese Herausforderungen sind nur gemeinsam
in einem starken Netzwerk zu bewaltigen. Als Griindungsmitglied der System Alliance Europe bestand deshalb fiir uns die

Aufgabe, das Netzwerk auf eine neue Grundlage zu stellen:

Die System Alliance Europe (SAE) stellt sich 15 Jahre nach Griindung neu auf. Mit der Umwandlung der Stiickgut-
kooperation in eine eingetragene Genossenschaft (eG) will die SAE ihre Kooperationspartner starken und neue Partner
gewinnen. Wichtiger Bestandteil des Strukturwandels ist die Weiterentwicklung der IT-Strategie, mit der das europaische

Stuckgutnetzwerk die Digitalisierung seiner Netzwerkprozesse weiter vorantreibt.

Mit meiner Aufgabe als Vorstandsvorsitzender der Genossenschaft sind wir gemeinsam dabei, ein umfassendes Programm
organisatorischer, technologischer und prozessualer Veranderungen umsetzen, mit dem wir den zukinftigen Anforderungen
des Marktes optimal begegnen kénnen. Anders als in anderen Kooperationen sind unsere Mitglieder frei in ihrer Preis-
und Tarifbestimmung sowie in der Wahl ihrer Partner, mit denen sie ihr eigenes Netzwerk innerhalb der Genossenschaft

aufbauen.

Wir freuen uns, lhnen ab dieser Ausgabe immer News und die neusten Entwicklungen aus der System Alliance Europe zu

prasentieren.

Ich winsche lhnen viel SpalR beim Lesen des CORREO. Wir bedanken uns herzlich bei der Deutschen AuRenhandelskammer

far Spanien fur die Zurverfligungstellung der innenliegenden Ausgabe des Wirtschaftsmagazins ECONOMIA.

O Witorr
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CHEMICAL LIFE SCIENCE:

Eine Branche mit besonderen
Anforderungen an die Logistik

Die Herausforderung:

Produkte aus dem Bereich der Chemical Life Science sind immer haufiger
wasserbasiert. Dies gilt sowohl fiir Produkte im Bereich Health Care (z. B. Cremes,
Shampoo etc.) als auch fur Klebstoffe und Lacke. Fur den Transport dieser Waren
bedeutet dies, dass sie in einem bestimmten Temperaturspektrum gelagert und
auch transportiert werden mussen: Es darf nicht kélter als 5 °C sein, aber auch
nicht warmer als 25 °C werden. Friher konnten diese Anforderungen nur im

Direkttransport dargestellt werden.

Unsere Losung:

Geflihrte Sammelguttransporte im Temperaturbereich von 5 bis 25° C. Wir konnen
allen Anforderungen unserer Kunden gerecht werden und ihre besonderen Bedarfe
so Uber unser System abbilden, dass hochste Qualitat und Transparenzstandards ge-

sichert sind.

Insbesondere
Track & Trace
Qualitatsmanagement
Temperaturoptimierte Prozesse
SQRS-zertifiziert
Warehouse ADR-gefiihrt

Quelle: Unsplash
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AUS DEN NIEDERLASSUNGEN
Standort Barcelona

Nachdem die Erweiterung der Lagerkapazitaten fir das Umschlagterminal Castellbisbal
(Barcelona) erfolgreich in 2019 abgeschlossen wurden, konnen zukiinftig auf ca. 6.000 gm
Gefahrguter aus der Industrie eingelagert werden. Die Kunden der L. W. Cretschmar

Espafiola, S. A. nutzen schon intensiv die neu entstandenen Moglichkeiten.

Genehmigte Kapazitaten fiir Gefahrgutlogistik:
12 Tore und 6.000-7.000 Palettenstellplatze

Kapazitatsausweitung fiir die Lagerung von Gefahrgtitern:
Klassen 3, 4,5, 6, 8,9

Erweiterung moéglich auch fiir

temperaturempfindliche Gefahrstoffe

Unsere Kunden profitieren von unseren jahrelangen Erfahrungen im Bereich Kon-
traktlogistik fur Gefahrglter. Alle Mitarbeiter werden regelmaRBig geschult: Gefahrgut,
Ladungssicherung, etc. Und selbstverstandlich finden Produktprifungen nach
DIN EN ISO 9001 statt.

Gerne machen wir lhnen ein personliches Angebot.
Kontaktieren Sie uns unter contact@cretschmar-sued.com.

Prceric AENOR
Certficado del

SQAS ATTESTATION istema de Gestion de a aldad

CASTELLBISBAL - Barcelona

on October 16, 2018

LU, CRETSCHMAR ESPAROLA, SA
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SYSTEM ALLIANCE EUROPE

System Alliance Europe
stellt sich neu auf

Europas fiihrende Stlickgutkooperation 6ffnet sich den Netzwerkpartnern
ihrer Mitglieder.

.Wir werden Partnern einen schnellen und einfachen Zugang zu unserer Kooperation
ermoglichen”, sagt der Vorstandsvorsitzende der System Alliance Europe (SAE) und
geschaftsfihrender Gesellschafter der CretschmarCargo Sud, Oliver Ruter. Zielrichtung
sei der weitere Ausbau der Infrastruktur und SAE-Dienstleistungsangebote. ,Mit dieser
Strategie schaffen wir die Voraussetzungen, um in den kommenden Jahren international
weiter zu wachsen”, so Ruter. Die Weichen dafuir hatte SAE vor wenigen Wochen mit
Umwandlung der vormals als GbR firmierenden Kooperation in eine eingetragene Ge-
nossenschaft (eG) gestellt. Alle bestehenden 45 Netzwerkpartner des Verbundes sind
mittlerweile als Mitglieder in die neue Genossenschaft eingetreten.

Das neue Geschéaftsmodell habe bereits eine verstarkte Nachfrage im Markt ausgelost:
#Wir flihren heute Gesprache mit potenziellen Mitgliedern aus ganz Europa”, berichtet
Ruter. Angestrebt wird, das Partnernetz bis Ende kommenden Jahres auf rund 100 Mit-
gliedsunternehmen auszudehnen.

Im Zentrum der neuen SAE-Strategie steht die Starkung der Netzwerkpartner ,Wir
machen unsere Kooperationsmitglieder zu Stars”, formuliert Ruter die Mission der Alli-
anz. Sei man in der Vergangenheit eher einem lbergreifenden Gemeinschaftsinteresse
gefolgt, positioniere sich die SAE heute als Serviceprovider, der die unternehmerische
Unabhangigkeit und Entwicklung seiner weitgehend mittelstandischen Mitgliedsunter-

nehmen fordere.

Zugang zu digitalen Anwendungen und standardisierten Prozessen

In der Praxis des Stickgutverkehrs bedeutet das: Mitglieder der Kooperation kénnen
Uber die SAE ihr eigenes Europa-Netzwerk aus angeschlossenen Speditionen konfigu-
rieren, ihre eigene Preispolitik umsetzen und bei Kunden mit internationalen Leistungen
punkten. ,Was uns eint, ist der 9-Sterne-Standard unserer Dienstleistungen, der fir alle
Servicelevel gilt’, so Ruter.

Dreh- und Angelpunkt der neuen System Alliance Europe ist die cloudbasierte IT-Plattform
Log-IT. Sie 6ffnet auch Partnern unserer Mitglieder die Tir zu digitalen Anwendungen
und standardisierten Prozessen. Uber die Plattform kénnen Logistiker ihre europaischen

Stuckgutsendungen Uber nur eine Schnittstelle mit angeschlossenen Partnern steuern.

SYSTEM ALLIANCE EUROPE
logistic stars - supplying europe

Ziel ist eine passgenaue Infrastruktur

.Die weitere Entwicklung der neu aufgestellten SAE wird von den Partnern selbst gesteu-
ert. Ziel ist es, eine fur die jeweiligen Mitglieder passgenaue Infrastruktur zu schaffen und
so nachhaltiges Wachstum fir alle Beteiligen zu ermoglichen. Zusétzlich erarbeitet die
SAE fur ihre Partner auch innovative IT-Losungen, um neuen Wettbewerbern im Markt
wie beispielsweise Start-ups zu begegnen,” sagt Jorg Herwig, COO Road & Rail bei Hell-
mann Worldwide Logistics, einem der Grindungsmitglieder der Kooperation.

.Mit Blick auf die geografische Abdeckung hat die anhaltende Konsolidierung im Markt
viele Netzwerke in den vergangenen Jahren vor die Herausforderung gestellt, Liicken zu
schlieBen. Im Zuge des Strategiewechsels stellen wir die SAE breiter auf und lassen auch
mehrere Partner in einer Region zu. Dadurch haben die Mitglieder nicht nur die Moglich-
keit, den passenden Partner zu wahlen, sondern auch die Sicherheit, auf Alternativen
zurlickgreifen zu kénnen”, so Herwig weiter.

Im Zuge der Neuausrichtung hat die System Alliance Europe auch ihren Marktauftritt
angepasst. So erscheint das neue Logo mit dem Zusatz ,local stars. supplying europe.”,
um die Mitglieder ins Zentrum des Kooperationsmodells zu riicken. Zudem wird die
Website der Kooperation aktuell liberarbeitet. Deutlich mehr Beachtung soll in Zukunft

auch die Kommunikation in den sozialen Medien finden.

Uber die System Alliance Europe

Die System Alliance Europe eG (SAE), Dusseldorf, ist eine genossenschaftlich
organisierte Stlickgutkooperation 45 mittelstandischer, inhabergefiihrter Trans-
port- und Logistikdienstleister mit insgesamt 44.000 Mitarbeitern und 144 Nie-
derlassungen in 29 Landern Europas. 2020 fertigte das im Jahr 2005 gegriindete
Netzwerk knapp vier Millionen Sendung und insgesamt 1,5 Millionen Tonnen
Sammelgut ab. Mit standardisierten Prozessen, einem zentralen Qualitats- und
Sicherheitsmanagement, skalierbaren logistischen Dienstleistungen und weitrei-
chender Business Intelligence steuert die System Alliance Europe die Customer
Journey Uber die gesamte Lieferkette. Herzstlick der internationalen Logistikkoope-
ration ist die SAE eigene Plattform Log-IT, die eine unternehmensubergreifende,
durchgehend digitalisierte Zusammenarbeit zwischen SAE-Partnern und ihren
Kunden auf Basis von Echtzeitdaten ermoglicht. Kernphilosophie ist die Flexibilitat,
Agilitat und Skalierbarkeit, die den komplexen logistischen Herausforderungen
europaisch agierender Kunden gerecht wird.

Weitere Information unter www.systemallianceeurope.net
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MITARBEITER-PORTRAIT

Nina Marisa Stavén

Seit dem 1. Januar 2021 als Assistenz
der Geschdftsfiihrung bei

L. W. Cretschmar Siid GmbH & Co. KG
tétig.

Warum hast Du Dich Ich wollte gerne fir ein inhabergefiihrtes mittelstandi-
fir CretschmarCargo sches Unternehmen arbeiten. Als Mutter einer kleinen
Sud entschieden? Tochter haben mich die kleineren Strukturen, bei der
man auch als Teilzeitkraft viele verantwortungsvolle
Tatigkeiten Gbernehmen kann, gereizt.
Ich mochte spannende Projekte begleiten und interes-
sante Aufgaben Ubernehmen, bei denen ich etwas be-
wegen kann. Als Assistenz der Geschaftsleitung habe ich
Einblick in viele Projekte. So konnte ich den gesamten
Prozess der Neugestaltung der System Alliance Europe
begleiten. Sowohl die komplexen rechtlichen Inhalte,
aber auch der Bereich Marketing waren besonders span-
nend.
Was macht Dir an Ich liebe die taglich neuen Herausforderungen und das
Deinem Job am breite Aufgabenspektrum. Aber besonders mag ich den
meisten Spal3? Kontakt zu den Kollegen, Partnern und Kunden aus den
verschiedenen Kulturkreisen. Ich spreche neben Deutsch
auch Spanisch, Englisch und etwas Franzosisch. Das kann
ich bei meiner taglichen Arbeit gut einsetzen.

Was ist Deine groRte Ich kann mich besonders gut auf unterschiedlichen
Starke in Bezug auf Nationalitaten einstellen und mit den verschiedenen Kul-
Deinen Job? turen umgehen.

Wie lautet Dein Mot- Was Du heute kannst besorgen, das verschiebe nicht auf
to fir Deine Arbeit? Morgen ...

Welches Projekt ist Europaweiter Netzwerkaufbau, auch im Kreis der System
aus Deiner Sicht das Alliance Europe eG.

wichtigste fir die
nachsten 6 Monate?
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NAVIS

Wir verstarken unser Team %
mit Julian Sedelmeier

Seit Mai 2021 arbeitet Herr Julian Sedelmeier bei der
Cretschmar NAVIS im Rahmen seines dualen Studiums
LInternational Business” an der FEDA EDU in Barcelona.

Das Studium schlieBt er voraussichtlich 2022 mit dem

Bachelor of Arts ab. Bereits diesen Sommer wird er aber
schon die deutsche Ausbildung zum Speditionskaufmann
& T\\ AN/ auf spanischem Boden abschlieRen.

' \ =

CORREO: Herr Sedelmeier, warum haben Sie sich fur die Cretschmar NAVIS entschieden?
Sedelmeier: |ch habe mich fir das Joint Venture Cretschmar NAVIS entschieden, weil ich

von fairen Aufstiegsmoglichkeiten in einem gut funktionierenden Team Uberzeugt bin.

CORREO: Was macht Ihnen denn besonders Spal3?
Sedelmeier: Besonders Spall macht es, in Barcelona zu leben, die Sprachen zu lernen
und mit Menschen aus aller Welt interagieren zu konnen.

CORREO: Wie hilft Ihnen Ihre Arbeit bei der Cretschmar NAVIS bei Ihrem Studium?
Sedelmeier: Bei Cretschmar NAVIS bin ich seit einem Monat, nachdem ich bei der
L. W. Cretschmar Espafiola, S. A. tiber 2 Jahre meine Ausbildung durchlaufen habe.
Bisher erlange ich jeden Tag neue wichtige Erkenntnisse, um den internationalen
Transport, ob Luft- oder Seefracht, abwickeln zu konnen.

Es ist ein groRartiges Team, das ich unterstitzen darfl Zusammen organisieren wir
Export und Import Sendungen in und aus der ganzen Welt. Fur mich ist es interessant,
die theoretischen Kenntnisse aus dem Studium in der Praxis anwenden zu kénnen
und in so spannenden makrookonomischen Zeiten die Zusammenhange erkennen,
verstehen und verbinden zu kénnen. Ich denke Cretschmar NAVIS und ich profitieren
beide durch die Zusammenarbeit, da ich mittlerweile solide spanisch spreche und
somit ein guter Ansprechpartner fiir deutschsprachige Kunden/Partner bin.

Hier bei Cretschmar NAVIS lerne ich in einem ehrgeizigen Team, das beste fur unsere
weltweit verstreuten Kunden rauszuholen und immer einen top Service zu leisten.
Es ist ein wichtiger Lebensabschnitt mit meinen noch jungen 21 Jahren, bei dem ich
Arbeit, Bildung und Vergniigen verbinden kann, noch besser, als ich es mir vorgestellt
hatte.

CORREO: Wir wiinschen lhnen viel Glick und Erfolg bei lhrem Studium und der
Ausbildung.



